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Znaczenie Srodkow jezykowych
w oddzialywaniu pedagogicznym Jana Pawla I1
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Streszczenie: Jan Pawet 11 byt jedna z niezwyklych osobowosci w histo-
rii KoSciota. Potrafil nie tylko przyciaga¢ do siebie mlodziez, ale takze
dociera¢ do niej ze swoim przestaniem. Stowo stato sie doskonalym na-
rzedziem wychowawczym w jego rekach. Zwiazane jest to z zalozeniami
filozofii personalistycznej, ktore uksztaltowaty taki a nie inny sposob
postrzegania misji i roli wychowawcy przez papieza oraz podejscia do
wychowankdéw. W swoim oddzialywaniu Jan Pawet 11 siggat po r6znorod-
ne Srodki perswazyjne — to hipoteza postawiona w artykule. W celu jej
udowodnienia oméwiono pokrétce cechy charakterystyczne perswazji,
a nastepnie dokonano analizy wybranych fragmentéw homilii do mto-
dziezy, by wykaza¢, ze papiez przeksztalcil stowo w efektywny Srodek
oddziatywania pedagogicznego.
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stowa Bozego.
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Swiety Jan Pawel II byt nie tylko charyzmatycznym papiezem, ale
przede wszystkim wielkim przyjacielem mtodziezy, jej przewodnikiem
duchowym i wychowawca. Waznym aspektem wychowania jest oddziaty-
wanie poprzez stowo, ktdre jest przekaznikiem treSci wychowawczej. To,
w jaki sposob wyrazamy swoje poglady i to, co chcemy przekazac innym,
ma bardzo istotne znaczenie dla efektu, jaki uzyskamy. O Janie Pawle 11
mozna z cata pewnoscia powiedzieé, ze potrafit wywierac silny wptyw za
pomoca swoich stow, ptynacych prosto z serca, ale jednoczes$nie beda-
cych narzedziem oddziatywania pedagogicznego dzieki ich whasciwemu
doborowi. W niniejszym artykule zostang przyblizone srodki jezykowe,
ktore pojawialy sie w wypowiedziach kierowanych przez papieza do
mtlodziezy, z punktu widzenia ich oddziatywania na odbiorce i znaczenia
tego oddziatlywania z punktu widzenia pedagogiki.

Swigty Jan Pawel I1 jako wychowawca mlodziezy

Wychowawcze oddziatywanie papieza na mtodziez bylo silnie osa-
dzone w chrzescijanskim personalizmie. Antropologie Karola Wojtyly
mozna postrzegac jako pewnego rodzaju ontologie wzbogacona o roz-
maito$¢ watkow aksjologicznych, biblijnych, teologiczno-dogmatycznych
i moralno-spotecznych'. Papiez w swoich rozwazaniach tworzyl koncepcje
podmiotowosci przezyciowej, w konteksScie ktorej cztowiek-osoba po-
strzegany jest jako byt substancjalny i jednoczes$nie przezywajacy samego
siebie na spos6b osobowy?.

Cztowiek zatem jako osoba jest bytem dynamicznym. Nie jest, ale raczej
staje si¢ na drodze podejmowanych wyboréw moralnych i realizowanych
czynow. W kontekscie oddzialywania na mtodziez wymiar moralny w kon-
cepcji istoty ludzkiej Jana Pawta II jest bardzo istotny. Papiez wielokrotnie
podkreslal, Ze immanentna cecha osoby ludzkiej jest posiadanie przez nia
sumienia, wewnetrznego glosu, ktory pomaga w rozpoznawaniu prawdy,
informowaniu i apelowaniu do cztowieka. To wierno$¢ sumieniu warunkuje
spehnianie si¢ cztowieka, jego rozwoj i wychowanie moralne?.

W kontekscie antropologii Karola Wojtyly istotny byt rowniez aspekt
spoleczny. Cztowiek jako homo socialis, nie funkcjonuje w oderwaniu od

'A. Rynio, Integralne wychowanie w mysli Jana Pawta II, Lublin 2004, s. 53.

2J. Galarowicz, Czlowiek jest osobq. Podstawy antropologii filozoficznej Karola Wojtyly,
Krakow 1994, s. 52.

3R. Czekalski, Personalistyczna pedagogika wychowawcza Jana Pawla II, ,,Warszawskie
Studia Teologiczne”, 21(2008), s. 187.
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Swiata, ale zawsze w odniesieniu do drugiego czlowieka lub wspdlnoty
ludzkiej. Jednoczes$nie to osoba konstytuuje wspolnote, ktdra nie moze
istnie¢ bez osoby. Ludzie bytuja i dzialaja wspdlnie, bedac wieloscia
osobowych podmiotéw, ale jednocze$nie w sensie personalistycznym
bez przyjecia cztowieka jako osobowego podmiotu niczego nie da si¢
o tej wspdlnocie powiedzie¢*. Przyjecie swoistej intersubiektywnosci
czlowieka decyduje o tym, ze wychowanie ukierunkowane zostaje na
ksztattowanie autentycznych postaw konstytuujacych wspolnote, czyli
solidarnosci, dialogu, ale i sprzeciwu na co Papiez czgsto zwracat uwage
w swych wypowiedziach do mtodziezy i o mlodziezy.

Jan Pawetl II z pewnosScia nie zamierzat stworzy¢ jakiejS nowej kon-
cepcji wychowania, ale faktem jest, Zze jego nauczanie traktowane jest
czesto jako podstawa dla zrekonstruowania integralnej teorii wychowania’,
jak réwniez dla tworzenia zintegrowanych programow wychowawczych
i pedagogicznych. Wypowiedzi papieza na temat wychowania traktowaé
mozna jako swego rodzaju metateori¢ wychowania, poszukiwanie prawdy
istnienia czlowieka, jego ostatecznego celu i1 przeznaczenia. W ujeciu
Jana Pawla II mozna wyr6znic€ kilka istotnych elementoéw® w procesie
wychowania: integralno$¢’, teonomiczno$¢®, zdolnos¢ do samowycho-
wania, wychowanie do prawdy, obiektywizm, optymizm, wychowanie
do $wietosci, podmiotowoS¢ i dialogicznos$¢®. Ta ostatnia zaktada, ze
proces wychowania jest procesem dwustronnym, gdzie wychowywanym
jest zarowno wychowanek, jak 1 wychowawca, inaczej przestaje by¢ pro-
cesem wartoSciowym. Postawa dialogu wymaga otwartoSci, szczeroSci
i milczenia. W tym ujeciu wazniejsze jest bycie z wychowankami, a nie
tylko ,,dla” nich. Tak pojmowane wychowanie jest nieustajacym procesem,
ktorego celem jest rozwijanie i pobudzanie osoby ludzkiej zmierzajace
do osiagnigcia jego celu ostatecznego. Wymaga ono stosownej atmosfery
aksjologicznej i musi oderwac sie od panujacej wspotczesnie dominacji
,mie¢” nad ,,by¢”.

K. Wojtyta, Osoba, podmiot, wspolnota, RFE, 24(1976), z. 2, s. 21.

SRynio, Integralne wychowanie w mysli Jana Pawta I1, s. 350.

¢ Czekalski, Personalistyczna pedagogika wychowawcza Jana Pawta I1, s. 188-189.

7 Wyraza si¢ w calo$ciowym widzeniu cztowieka, obejmuje cato$¢ ludzkiego zycia i jego
rzeczywistosci.

8 Prawo Boze nie pozostaje w konflikcie z wolnoscia cztowieka, ale ja zabezpiecza.

° Rozumiana jako proces dwustronny, gdzie wychowywanym jest zaréwno wychowanek,
jak i wychowawca.
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Perswazja w oddzialywaniu pedagogicznym - tak czy nie?

Wiele si¢ wspolczesnie dyskutuje na temat wywierania wplywu i od-
dzialywania na ludzi za poSrednictwem odpowiednio dobranych Srodkow
jezykowych. Stowo, wbrew pozorom, jest niezwykle silnym narzedziem
i w praktyce niezwykle trudno jest mu sie oprzeé. Teoria wywierania
wplywu na ludzi zaktada wykorzystanie elementow jezyka w taki sposob,
by nasi odbiorcy robili to, czego od nich oczekujemy'.

Jezyk jest narzedziem komunikacji niezwykle elastycznym i poteznym,
ajednoczesnie dalece niedoskonatym. Stuzy przekazywaniu naszych opinii,
spostrzezen, pogladow, intencji, ale takze przekonywaniu i oddziatywa-
niu na innych, gdyz ,,przekonywanie nie jest skonstruowanym logicznie
monologiem, ale jest oddziatywaniem na ludzkie tworzywo po to, zeby
otrzymac okreSlony rezultat: wytworzy¢ w kim§ stan wewnetrzny zwany
przekonaniem”!!.

W tym kontekscie pojawia si¢ pojecie perswazji. Towarzyszy ona ludz-
koSci od dawien dawna. Czesto jest ona ,,alternatywa przemocy fizycznej
(wojny) i do dnia dzisiejszego jest podstawowym Srodkiem w dyplomacji.
Szczegllne za$ znaczenie ma perswazja w szeroko pojetej pedagogice,
a takze w medycynie, w ktdrej stuzy logoterapia”'2. W praktyce niewiele
rozmow czy wypowiedzi ma na celu wylacznie przekazanie informacji czy
jakiej$ okreslonej racji. Nadawca juz na poczatku musi zainteresowac
1 zwrdci€ na siebie uwage odbiorcy, a w przypadku wystapien perswa-
zyjnych wazne jest takze przekonanie odbiorcy do tego, na czym zalezy
nadawcy. Czy jednak nalezy perswazj¢ traktowac jako zjawisko negatywne?
Wedlug teoretykow przedmiotu, perswazja stanowi zachowanie ludzkie
powszechnie znane i stosowane. W wigkszoSci stosunkéw miedzyludz-
kich to wtasnie perswazja stanowi podstawowe narzedzie sktaniania do
podjecia okreslonych decyzji, a nie — jak mogloby sie wydawac — walka,
kidtnia, sarkazm czy nawet krzyk!.

Sztuke perswazji czesto postrzega si¢ negatywnie, przede wszystkim
w zwiazku z jej nadmiernym wykorzystywaniem przez propagande polityczna
oraz utozsamianiem jej z manipulowaniem. Aby odpowiedzie¢ na pytanie,

10 Por. R.B. Cialdini, Wywieranie wplywu na ludzi. Teoria i praktyka, Gdansk 2014, s. 17.

"'W. Marciszewski, Logika z retorycznego punktu widzenia, Warszawa 1991, s. 174
(Biblioteka Mysli Semiotycznej, 13).

M. Korolko, Sztuka retoryki. Przewodnik encyklopedyczny, Warszawa 1998, s. 32.

BE.P. Bettinghaus, Persuasive Communication, London 1980, s. 1.
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czy perswazja moze by¢ przydatnym narzedziem oddziatywania pedago-
gicznego, nalezy si¢ przyjrze¢ samemu pojeciu perswazji. Ogolnie rozumie
sie ja jako ,,wplywanie na kogo$ w celu sktonienia go, by w co$ uwierzyl,
przekonywanie, ttumaczenie”'*. Tak rozumiana perswazja moze by¢ tagod-
na, rozsadna, usilna i zawsze stuzy przede wszystkim sktonieniu kogo$ do
czego$. Z punktu widzenia klasycznej teorii retorycznej zapoczatkowanej
przez Arystotelesa, perswazja to ,,wplywanie na przekonania odbiorcy za
pomoca mowy przez oddzialywanie na jego rozum, wole i emocje”".

Perswazja pelni przede wszystkim funkcje informacyjna, a raczej in-
formacyjno-pouczajaca, jesli kierowana jest do intelektu odbiorcy. Nalezy
wowczas odpowiednio dostosowac wykorzystywane Srodki jezykowe do
poziomu odbiorcy, dzieki czemu nadawca uczy, informuje i udowadnia,
a jednoczesnie jest dobrze odbierany. M. Korolko stwierdza, ze ,,ideatem
jest pouczenie refleksyjne, subtelne, pozbawione znamion ostentacyjnego
czy prymitywnego dydaktywizmu”'®.

Kolejna funkcja realizowang przez perswazje jest funkcja zniewala-
jaca, ktora uruchamiana jest wtedy, kiedy naszym celem jest naktonienie,
poruszenie czy zniewolenie woli odbiorcy. Starozytni méwcey wlasnie te
funkcje cenili najwyzej, uwazajac ja za najwigksza umiejetnos¢ perswa-
zyjna, bowiem ,,wplyw [...] na wole odbiorcy, poswiadczony przez zmiane
jego decyzji czy sposobow wartoSciowania, jest najwigkszym osiggnieciem
moéwcey. Namowa do czynu jest najszczytniejszym ideatem retoryki i gtdwna
racja jej bytu”"’. Funkcje te okresla si¢ takze jako ,,caloksztatt czynnikow,
ktére determinuja lub usituja zdeterminowac zachowanie (mentalne lub
fizyczne) odbiorcy™®.

Nature prawdziwej perswazji najlepiej oddaja stowa Sw. Augustyna
z Hippony, wedlug ktorego wystepuje ona w sytuacji, gdy odbiorca ,,[...]
pragnie tego, co mu obiecujesz, lgka sie tego, 0 czym mu powiesz, ze jest
grozne, nienawidzi tego, co potepiasz, przyjmuje to, co zalecasz, zaluje
tego, co przedstawiasz jako Zalu godne, cieszy si¢ tym, o czym powiesz,
ze powinno by¢ powodem radoSci, wspoélczuje temu, ktérego niedole
postawiag przed jego oczyma twe stowa, wystrzega si¢ tego, czego mu

14 Sfownik wspotczesnego jezyka polskiego, red. B. Dunaj, Warszawa 1996, s. 735.

5 1. Kaminska-Szmaj, Propaganda, perswazja, manipulacja — proba uporzqdkowania
pojec, w: Manipulacja w jezyku, red. P. Krzyzanowski, P. Nowak, Lublin 2004, s. 20.

18 Korolko, Sztuka retoryki, s. 50.

7 Tamze.

8S. Baranczak, Stowo — perswazja — kultura masowa, ,,Twérczos¢”, 31(1975), nr 7, s. 55.
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sie wystrzegac zalecasz [...] i kiedykolwiek twa wysoka wymowa zdota
oddziata¢ na mysli stuchaczy, przywodzac ich nie tylko do wiedzy o tym,
co czyni¢, ale i do uczynkéw, o ktorych wiedza, ze nalezy je spetnic”".

Zwrot i odwotanie si¢ do uczué i emocji realizuje funkcje estetycznag.
Gdy nadawca stara si¢ wzruszyc¢, rozbawi€, rozSmieszyc, sprawi¢ przyjem-
nos¢ czy zachwycic stuchacza, to zawsze ma ku temu jaki$ konkretny cel.

Klasyczna retoryka wyrdznia trzy funkcje mowy: informacyjna, emotyw-
na oraz naktaniajaca. Istotne znaczenie maja tu wszystkie te trzy elementy,
poniewaz oddziatuja na rozum, uczucie i wole. Zadna bowiem z tych funk-
cji nie jest w stanie osiggnacé swojego celu, dziatajac w pojedynke. Efekt
mozna uzyskac jedynie wtedy, gdy jedna funkcja wzmacnia i wspiera dwie
pozostale®. Perswazja opiera si¢ na odpowiednim dopasowaniu srodkéw
jezykowych do przedmiotu wypowiedzi. Cycero, najbardziej znany spo-
Srod starozytnych mowcow, twierdzil, ze ,,ten jest rzeczywiscie wymowny,
kto potrafi powiedzie¢ prosto o czym$ zwyklym, wzniosle o wielkim,
w sposob umiarkowany o czyms$ posrednim”?!. Mozna zatem stwierdzic,
ze odpowiedni dobor Srodkow jezykowych decyduje w znacznym stopniu
o efektywnosci przekazu. Konieczne jest tworzenie spojnej catosci przez
trzy funkcje mowy. Nie zmienia to jednak faktu, ze jedyna jawng funkcja,
zgodnie z pogladami Cycerona, mogta by¢ funkcja informacyjna, podczas
gdy funkcja zniewalajaca i estetyczna ,,powinny by¢ w mowie niezauwazalne,
ukryte, dzieki czemu moga by¢ skutecznie zrealizowane .

W procesie przekonywania nieodzowne wydaja si¢ by¢ uczucia, bo
jak pisat w XVII wieku anonimowy autor: ,,Ten tylko moze drugiego
zapalié, kto sam ptonie”?. Perswazja wymaga zatem z jednej strony za-
angazowania w treS¢ wypowiedzi, a z drugiej — nieodzowna umiejetnosc
wzbudzania emocji. Stuchacz bedzie o wiele bardziej podatny na przekaz,
jesli zaangazuje si¢ emocjonalnie. Uczucia sg zatem sprzymierzehcem
perswazyjnego mowcy. W XVII-wiecznej retoryce wsrod uczuc perswa-
zyjnych wymieniano?: mito$¢, nienawis¢, pragnienie, nadzieje, strach,

Y K. Burke, Tradycyjne zasady retoryki, ,,Pamietnik Literacki”, 68(1977), z. 2, s. 220.

W K. Obremski, Retoryka dla studentow historii, politologii i dziennikarstwa, Torun 2004,
s. 29.

AM.T. Cyceron, Méwca, tham. J. Korpanty, w: Rzymska krytyka i teoria literatury: wybor,
red. S. Stabryla, Wroctaw 1983, s. 210 (Biblioteka Narodowa, Seria 11, nr 207).

2 Cytat za: Korolko, Sztuka retoryki, s. 51.
2 Tamze, s. 73.
2% Tamze, s. 74.
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rado$¢, rozpacz, smutek, zal, bojazn, odwage, zwatpienie, zemste, gniew,
wspolczucie, wspotzawodnictwo, wstyd 1 wzgarde.

Podstawowym elementem perswazji jest argumentowanie, ktére nie
moze jednak opierac si¢ jedynie na argumentach rozumowych. We wplywie
na odbiorcow réwnie wazna jest racjonalnosé, jak i intuicjonizm, psycho-
logizm i moralizm®. Méwca zatem ma nie tylko pouczad, ale takze wzru-
szaé, rozpala¢, pobudzad, fascynowac. Celem retoryki jest uzyskanie lub
spotegowanie poparcia okreslonego audytorium dla przedtozonych mu tez
drogg racjonalnej argumentacji. Retoryczna argumentacja w odréznieniu od
logicznej zalezy od audytorium, do ktérego si¢ zwraca. Uzycie niewtasciwych
argumentow w retoryce jest o wiele bardziej niebezpieczne niz w logice.
Moze bowiem przesadzi¢ negatywne ustosunkowanie si¢ audytorium.
Aby tego unikna¢ argumentacja retoryczna zmuszona jest do uzywania
i operowania pojgciami niesprecyzowanymi, a cz¢sto wieloznacznymi?.

Wedtug psychologii eksperymentalne;j sita przekonywania uzalezniona
jest od zaufania, jakim odbiorcy obdarza méwceg?’. Nadawca powinien
by¢ odbierany przez odbiorcow jako osoba szczera, uczciwa i otwarta.
Uzdolniony méwca potrafi panowa¢ umiejetnie nad swoimi zachowaniami,
mimika, jezykiem i gestem®. Zgodnie z pogladami Arystotelesa, ,,ludzi
dobrych chetniej i szybciej obdarzymy zaufaniem [...]. Nieprawda jest jak
twierdza niektOrzy retorycy w swoich rozprawach, ze dobro¢ méwcy nie ma
zadnego wplywu na jego umiejetno$¢ perswazji; przeciwnie jego charakter
jest jednym z najskuteczniejszych srodkéw perswazji, jakimi dysponuje™?.

Stuszne wiec wydaje sie stwierdzenie Erwina Bettinghausa, ze gdy
»starozytni Grecy mowili o etosie méwcy, pierwsi teologowie nazywali
to charyzma. Socjologowie 1 szkoleniowcy kadry kierowniczej okreslaja
to mianem daru przywodztwa”¥.

Czy zatem perswazja moze by¢ uzytecznym narzedziem pedagogicz-
nym? Wydaje si¢, ze jest wrecz nieodzowna w procesie oddzialywania
wychowawczego. W przeciwnym razie wychowawca nie dotrze do swoich
wychowankoéw. Kazdy przekaz, ktory zawiera treSci wptywajace na odbior-
cow, jest z zasady przekazem perswazyjnym, a od perswazyjnych umie-

» Tamze, s. 89.

%M. Dobrosielski, Logika a retoryka, Warszawa 1957, s. 8-11.
2 C. Turk, Sztuka przemawiania, Wroctaw 2003, s. 239.

8 Tamze, s. 241.

¥ Tamze, s. 256.

% Bettinghaus, Persuasive Communication, s. 102.
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jetnosci nadawcy zalezy efektywnos$¢ tego przekazu. Zatem wychowawca
stosujacy umiejetnie perswazje, taczac ja z wkasnym zaangazowaniem, ma
znacznie wigksze szanse, by wptynaé na swoich wychowankoéw, zaszczepia-
jac im pozadane normy moralne, system wartoSci i Swiatopoglad. Takim
wychowawca byt bez watpienia Sw. Jan Pawet 11, ktérego miodziez nie
tylko stuchata z wielkim zaangazowaniem, ale przede wszystkim kochata
i darzyta glebokim szacunkiem, co jest tym wazniejsze, ze we wspotczesnym
Swiecie coraz trudniej by¢ dla mtodziezy autorytetem. Rodzi sie jednak
pytanie, czy bycie autorytetem bylo wytacznie wynikiem jego niezwyktej
osobowosci i wielkiego zaangazowania w dzielo nauczania, czy takze
umiejetnego stosowania zasad perswazji i doboru Srodkow jezykowych.

Jezykowe srodki perswazji
w wypowiedziach Jana Pawla II do mtodziezy

Kiedy méwimy o perswazji jako pierwsze przychodza nam na mysl
wszystkie te ,,chwyty” i Srodki jezykowe, ktore stuza manipulowaniu od-
biorca. Czy uda si¢ znaleZ¢ przejawy Srodkow zaliczanych do narzedzi
manipulacji w wypowiedziach Jana Pawla II? Zaznaczy¢ jednak nalezy,
ze celem artykutu nie jest przyrownanie jezyka wypowiedzi papieza do
niestawnego jezyka propagandy czy stosowanego podstepnie w reklamach.
Chodzi tu raczej o wykazanie, ze te same Srodki jezykowe moga by¢
wykorzystywane w r6zny sposob i w réznych celach, a intencja nadawcy
decyduje o ich koficowym efekcie. W tym celu nalezy przyjrzec si¢ kilku
wybranym fragmentom kaznodziejskiego przekazu kierowanego przez
Sw. Jana Pawla II do mtodziezy pod wzgledem wykorzystywania w nim
technik erystycznych i zabiegdw jezykowych, by odpowiedzieé na pytanie,
czy retoryka i perswazja uksztattowaly sposob wypowiedzi papieza, czy
tez ptynat on jedynie z wielkiego, charyzmatycznego i apostolskiego serca
zaangazowanego w dzieto ewangelizacji Swiata.

Interesujacym wydaje si¢ tez odpowiedz na pytanie, czy byly to zabiegi
jawne czy ukryte? Idac bowiem za sugestia Cycerona prawdziwy mowca
powinien umiejetnie ukryé perswazje, aby tym efektywniej oddzialywad
na odbiorce.

W homilii z 12 czerwca 1987 roku zatytutowanej ,,Kazdy ma swoje
Westerplatte” papiez mowil': ,,Czlowiek jest soba poprzez wewnetrzna

31 Jan Pawel II, Homilia w czasie liturgii stowa skierowana do miodziezy zgromadzonej
na Westerplatte, Gdansk, 12 VI 1987, https://www.vatican.va/content/john-paul-ii/pl/homi-
lies/1987/documents/hf_jp-ii_hom_19870612_giovani-danzica.html [12.05.2021].
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prawde. Jest to prawda sumienia, odbita w czynach. W tej prawdzie kaz-
dy cztowiek jest zadany samemu sobie. Kazde z tych przykazan, ktore
wymienia z przekonaniem mtody rozméwca Chrystusa, kazda zasada
moralnosci, jest szczegdlnym punktem, od ktérego rozchodzg si¢ drogi
ludzkiego postepowania, a przede wszystkim drogi sumien. Cztowiek
idzie za prawda tutaj wyrazona, ktora rownocze$nie dyktuje mu sumie-
nie, albo tez postepuje wbrew tej prawdzie. W tym miejscu zaczyna si¢
istotny dramat, tak dawny jak cztowiek. W punkcie, ktéry ukazuje Boze
przykazanie, cztowiek wybiera pomiedzy dobrem a ztem. W pierwszym
wypadku — ro$nie jako cztowiek, staje si¢ bardziej tym, kim ma by¢. W dru-
gim wypadku — cztowiek si¢ degraduje. Grzech pomniejsza cztowieka.

Czy tak nie jest? Rozejrzyjcie si¢ wokoto! Popatrzcie po srodowiskach
blizszych i dalszych! Czy tak nie jest?”.

Fragment ten sktada si¢ z dwoch czesci. Jedna opisuje kondycje czto-
wieka, ktora uzalezniona jest od podejmowanego przez niego indywidualnie
wyboru moralnego. Ten wybor pomigdzy dobrem i ztem sprawia, ze cztowiek
albo si¢ rozwija, albo degraduje. Ta czg$¢ mogtaby zostac potraktowana
jako kolejny wywdd moralizatorski bez specjalnego znaczenia i mozliwosci
wywarcia realnego wptywu na mlodziez. Jednakze nastepuje potem krotki,
ale jakze wymowny fragment, ktory catkowicie zmienia wymowe pierwsze]
czesci, niosac ze sobg ogromny fadunek emocjonalny, zmuszajac odbiorcow
do zastanowienia si¢ i wezucia w prawde o cztowieku.

Zastosowana tu zostala negacja®’, czyli jeden z wielu Srodkéw je-
zykowych, ktorych celem jest wywieranie wplywu na odbiorce. Poprzez
zastosowanie negacji w pytaniu ,,Czy tak nie jest?” nadawca niejako
zmusza odbiorcow do zastanowienia si¢, pobudza ich do myslenia. Warto
jednak przy tym podkresli¢, ze negacje stosuje si¢ zwykle w odmiennym
celu, a mianowicie, by odbiorca sam zaprzeczyl sugerowanej tresci.
Mozg odbiorcy zastanawia si¢ nad zadanym pytaniem, co wzbudza jego
zaniepokojenie i obawy, prowokujac do podjecia samodzielnej oceny®.

3 Negacja (zaprzeczenie) to zdanie majace postac: nieprawda ze p, gdzie p jest zda-
niem. Negacja to jednoargumentowe dziatanie, ktore kazdemu zdaniu p przyporzadkowuje
zdanie nie p. Zob. J. Maciuszek, Negacja w jezyku i komunikacji. O przetwarzaniu negacji
w kontekscie opisu cech ludzi, Krakow 2006, s. 16-19.

¥ Niekoniecznie musi ona by¢ negatywna, jak w przyktadzie zdania ,,Pan X nie jest
wariatem”, gdzie mdzg zostaje zmuszony do wyobrazenia sobie, ze pan X jest wariatem, by na-
stepnie méc temu zaprzeczy(, jednakze w trakcie tego procesu rodza si¢ watpliwosci, ktére
moga w okreSlonych warunkach zmieni¢ finalny efekt zastosowanego Srodka wyrazu.
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Odbiorca w wyniku zastosowanej negacji wyobraza sobie najpierw $wiat,
w ktorym kazdy czlowiek staje przed wyborem miedzy dobrem a ztem,
a od jego wyborow uzalezniona jest jego ludzka kondycja. Nastepnie
sprowokowany przez negacj¢ probuje sobie wyobrazi¢ sytuacj¢ odmienna,
czyli Swiat, w ktorym podejmowane wybory moralne nie maja znaczenia,
bo nie warunkuja bycia cztowiekiem lepszym lub gorszym. Taka wizja
Swiata okazuje si¢ jednak nie do przyjecia i musi zosta¢ odrzucona, co
wzmacnia dodatkowo implikacja ,,Rozejrzyjcie si¢ wokoto! Popatrzcie
po Srodowiskach blizszych i dalszych!”. Celem zastosowania negacji nie
byto w tym przypadku wpojenie okre§lonego przekonania, ale pobudzenie
do myslenia, do samodzielnego dokonania wyboru, jakim cztowiekiem
chce sie by¢, tym zdegradowanym przez grzech, czy tym, ktdry ,,roSnie
jako cztowiek”.

Z perspektywy rozwazanego w niniejszym artykule zagadnienia
wychowywania poprzez stowo uwidacznia si¢ tu jedna z charaktery-
stycznych cech jezyka, jakim Jan Pawet II przemawiat do mlodziezy.
Nie narzucal, nie nakazywal, a raczej wskazywat droge, prowokowat
do mySlenia.

W tej samej homilii papiez méwi rowniez**: ,,Wszyscy pragna Swiata
bardziej ludzkiego, w ktorym kazdy mdgtby znalez¢ miejsce odpowiada-
jace jego powotaniu. W ktoérym kazdy mogiby by¢ podmiotem swego losu,
a réwnocze$nie wspotuczestnikiem wspolnej podmiotowosci wszystkich
cztonkow swego spoteczenstwa. Wspottworca domu przysztosci, ktory
wszyscy razem muszg budowac, Swiadomi swych obowigzkdw, ale takze
swoich niezbywalnych ludzkich praw”.

Jest to typowy fragment zbudowany w oparciu o argumentum ad po-
pulum, czyli wykorzystujacy cechy charakterystyczne i wspdlne dla danej
grupy odbiorcéw w celu uzyskania jej poparcia. W retoryce klasycznej byt
to najczesciej argument demagogiczny, gdyz odwolywat si¢ do negatywnych
odczué wspdlnych dla danej grupy, funkcjonujacych w jej obrebie przesa-
dow i stereotypow, by uzyskac poparcie dla wtasnej postawy®. Co jednak
dzieje sie w sytuacji, gdy nadawca — zamiast do odczu¢ nacechowanych
negatywnie — odwota sie do wspdlnych dla wszystkich pragnief i marzen?
Efekt jest podobny, jak w przypadku zastosowania negacji, a poniewaz
wspOlna plaszczyzna, na ktdrej zostal on zbudowany jest pozytywna, takze

#*Jan Pawet II, Homilia w czasie liturgii stowa.
3 Por. T. Hotéwka, Kultura logiczna w przyktadach, Warszawa 2005.
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przekazywany odbiorcom argument ma wymiar pozytywny. Ta wspolnota
pragnien i dazen sprawia, ze odbiorcy jednocza si¢ we wspolnym pragnie-
niu, by te marzenia urzeczywistnic¢. Nadawca zacheca swoich odbiorcéw,
by czynnie uczestniczyli w realizacji wspOlnych pragnien i przyczyniali si¢
do tworzenia ,,Swiata bardziej ludzkiego”.

Czy przedstawienie mtodziezy wizji lepszego Swiata moze w efektywny
sposob zmotywowac ja do bycia lepszymi ludZzmi? Zdecydowanie tak.
Kiedy cztowiek zaczyna si¢ czué czeScia pewnej catosci, zaczyna takze
troszczy¢ sie o jej los i bra¢ w niej czynny udziat. Wspolczesna miodziez
potrzebuje takiego poczucia wspdlnoty, integracji z innymi we wspol-
nym celu. Mtodzi ludzie coraz czeSciej staja si¢ ofiarami alienacji, jaka
niosa ze soba cywilizacja i globalizacja, a przede wszystkim pochtanianie
rzeczywistoSci §wiata realnego przez wirtualny, sztuczny Swiat, w ktorym
niestety rozmywaja si¢ granice pomiedzy dobrem a ztem, zanikaja relacje
interpersonalne a ludzie coraz czesciej sa osamotnieni i tracg umiejetnosci
nawigzywania mi¢dzyludzkich relacji.

Czestym, papieskim jezykowym Srodkiem perswazji sa powtOrzenia,
ktore sprzyjaja wzmacnianiu efektu emocjonalnego u odbiorcy i wspieraja
proces zapamig¢tywania argumentu: ,,Ta moc ducha, moc sumieni i serc,
moc taski i charakterdw, jest szczegdlnie nieodzowna w waszym pokole-
niu”3. W analizowanej homilii kilka akapitow zaczyna si¢ od powtorzenia
, Ta moc jest potrzebna...”, a w samym tylko jej punkcie siddmym sfor-
mulowanie ,,ta moc” powtOrzone zostaje dziesieciokrotnie. Bez wzgledu
na to, jak wiele z treSci homilijnego przekazu zostanie zrozumiane czy
zapamictane, z pewnoscig wickszo$¢ odbiorcéw zapamigta powtarzane
stowa 1 wlaSciwie je skojarzy, tym samym tworzac w swych umystach wizje
pewnego dazenia, drogi, ktora nalezy podazad, by nie dac sie¢ pokonac
trudnej rzeczywistosci.

W tekscie analizowanej homilii, warto podkresli¢ takze typowy dla
papieza sposob zwracania si¢ do mtodych odbiorcow, ktory odnajdziemy
takze w innych jego wypowiedziach. Papiez zwykl tytutowaé mtodziez
,drodzy przyjaciele”, odwotujac sie do sympatii odbiorcow, ich na-
turalnej potrzeby przyjaZzni, poczucia bliskoSci z innym cztowiekiem,
tym samym wzbudzajac ich zaufanie i pozytywne nastawienie. Taki
sposob zastosowania okreSlonej formy fleksyjnej jest w rzeczywistoSci
takze zabiegiem perswazyjnym, poniewaz wykorzystuje metode tzw.

% Jan Pawet II, Homilia w czasie liturgii stowa.
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stosowania korzystnych okreSlen. Schopenhauer twierdzil, ze to jeden
z najczesciej stosowanych chwytow perswazyjnych, poniewaz wzbudza
pozytywne emocje’’. Osoba, ktéra nazywa mnie swoim przyjacielem,
z natury rzeczy staje si¢ dla mnie osoba godna zaufania, ktora chce
stuchac i z ktdra chce przebywad, kims bliskim. Automatycznie otwie-
ram si¢ na przekazywane przez nia tresci, jestem do nich przychylnie
nastawiony i pragne¢ je sobie przyswoic.

Mozna zatem stwierdziC, ze zwracanie si¢ przez papieza do mio-
dziezy za pomoca frazy ,,drodzy przyjaciele” to zacheta, by potraktowali
go faktycznie jako swojego przyjaciela, jako kogos, kto dobrze im zyczy
1 ktorego zdanie jest dla nich wazne. I znéw powraca pytanie, jakie
znaczenie ma to dla pedagogicznego aspektu dziatalnoSci Jana Paw-
fa II. Odpowiadajac nalezy zauwazy¢, ze gfdwnym trzonem koncepcji
wychowania stosowanej przez papieza byto personalistyczne podejscie
do cztowieka. Niejednokrotnie podkreslat on, Ze najwiekszy btad popel-
niany przez wychowawcow mtodziezy lezat w traktowaniu wychowankdéw
w sposob instrumentalny 1 odlegly od postrzegania kazdego z nich jako
pelnej, odrebnej i niepowtarzalnej jednostki. Stajac sie przyjacielem dla
mlodziezy, Jan Pawet II sprawiat jednoczesnie, ze otwierata si¢ ona na
jego oddzialywanie jako wychowawcy.

Wychowanie przez stowo a Srodki perswazyjne — podsumowanie

Przeprowadzone w artykule analizy, aczkolwiek ograniczone je-
dynie do jednego tekstu Jana Pawta II wygtoszonego do mtodziezy,
ukazaly wyraZnie, Ze jezyk stosowany w wypowiedziach kierowanych
do miodego pokolenia wykorzystuje mozliwosci i strategie oferowane
przez sztuke perswazji i erystyke. Fakt ten dowodzi, Ze btedem byloby
traktowanie perswazji jako zjawiska wylacznie negatywnego. Takiego
charakteru nabiera ona tylko w sytuacji, gdy wykorzystywana jest do
osiagniecia ztych celéw (nieetycznych), czesto w strategiach politycznych
jak chocby postawienie przeciwnika politycznego w zlym Swietle czy
wmowienie spolecznosci okreslonych tez i argumentow ideologicznych,
na ktorych zalezy wtadzy. Mozna jednak, a nawet nalezy, stosowac per-
swazje jezykowa w celu przekonania odbiorcy do celéw pozytywnych,
wychowawczych, dydaktycznych, szlachetnych idei, wartoSci moralnych,

7 A. Schopenhauer, Erystyka, czyli sztuka prowadzenia sporéw, przet. B. i L. Konorscy,
Warszawa 1986, s. 28, s. 62.
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do tego, co dobre i wznioste. Nie ma w tym kontekScie znaczenia, czy
nadawca czyni to w pelni Swiadomie czy nieSwiadomie, chociaz mozna
przypuszczac, ze w przypadku Papieza dobdr stéw nie byl przypadkowy.
Byl on przeciez cztowiekiem wyksztalconym filozoficznie i lingwistycznie,
z cala pewnoscig posiadajacym wiedze na temat retoryki i erystyki, a rola
glowy KoSciota rzymskokatolickiego naktadata na wypowiadane przez
niego stowa okresSlone wymagania, potrzebe estetyki stowa, wzniostosci
1 skutecznoSci wypowiedzi. Jak juz zauwazono wczesniej, cechg dobrego
mowcy, czyli takiego, ktory potrafi przekona¢ odbiorcéw do swoich racji,
jest pelne zaangazowanie w wypowiadane tresci, wiara w ich prawdziwos¢é
1 stuszno$¢ podejmowanego dziatania. Papieskie nauki skierowane do
mtodziezy z cala pewnoScia wiasnie tym sie charakteryzowaly, a po-
faczenie tadunku emocjonalnego z odpowiednim doborem Srodkéw
jezykowych sprawiato, ze mtodziez nie tylko uwaznie go stuchata, ale
uznawala za autorytet i przyjmowata jego nauki, jednoczesnie darzac
go wielkg mitoScia i szacunkiem.

Wychowanie to proces, ktorego waznymi sktadowymi sa zyczliwe
i dobrze sformutowane, perswazyjne i skuteczne stowa potwierdzone
czynami, stajacymi si¢ nastepnie Swiadectwem i zacheta do nasladowania.

W procesie ewangelizacji w ktorym ,,wiara rodzi si¢ z tego, co sie
styszy” (Rz 10, 17) wielka szkoda byloby niedocenienie znaczenia wartosci
stowa w oddziatywaniu wychowawczym, gdyz to wlasnie stowa ewangelicz-
nej prawdy trafiaja do mtodziezy szybciej i efektywniej, pod warunkiem,
ze zostaly wlasciwie dobrane, sformutowane i uzyte.

EDUCATION THROUGH WORD
The meaning of linguistic means in pedagogical impact of John Paul II

Keywords: John Paul II, the youth, pedagogic influence, educational power
of the word, persuasion.

Summary: John Paul II was one of the most unusual individuals in the
Church history. He was able to not only draw the youths to himself, but
also reach them with his message. The word in his hands became a perfect
educational tool. It had to do with personalistic philosophy assumptions
that shaped his way of seeing the educator’s mission and role and the
attitude towards the pupils. In his influence, he used various means of
persuasion — that is the hypothesis of the article. In order to verify it the
article describes in short the most characteristic features of persuasion,
than analyzes chosen fragments of homily to youth to show that the pope
made the word into the effective means of educational influence.
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